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ตอนที่เรียนจบปี พ.ศ.2520 พี่ก็ได้มาสมัครงานกับบริษัทอริอันซ์อยุธยา
ในตำแหน่งของพนักงานบัญชี หลังจากนั้นพี่ก็ได้มีบุคคลท่านหนึ่งมาชวน
บอกว่าบุคลิกอย่างพี่น่าจะมาอยู่ฝ่ายขาย
พี่ก็เลยตัดสินใจมาอยู่ฝ่ายขายกับอลิอันซ์อยุธยาเป็นเวลา 36 ปีเต็ม จากเดิมพี่เอ
งไม่อยากจะ ไม่ชอบการแต่งตัว ไม่ชอบคุยกับใคร ไม่ชอบง้อคน
แต่ว่าพอมาอยู่ตรงนี้สามารถพัฒนาตนเองได้
แต่ทราบว่าการมาอยู่ฝ่ายขายมันมีความก้าวหน้า
เพราะเนื่องจากโครงสร้างรายได้ที่เห็นจากคุณลูกค้าและก็ฝ่ายขายของอลิอันซ์อยุธย
าดีมากๆ เลยนะคะ รายได้ไร้ขีดจำกัดและที่สำคัญความก้าวหน้านะคะ 
น้องๆ ทราบไหมคะว่าจากเดิมพี่เป็น staff 10 ปี ในชีวิตไม่มีอะไรเลย
ไม่เคยได้ท่องเที่ยวต่างประเทศ
สิ่งที่ฝันอยากมีบ้าน อยากมีรถ ก็ไม่สามารถที่จะเอื้อมได้
แต่พอมาอยู่ฝ่ายขายนะคะ ไม่ว่าจะเป็นรถเบนซ์
เป็นบ้านหรือว่าส่งลูกไปเรียนต่อประเทศสหรัฐอเมริกาด้วยเงินของอลิอันซ์ อยุธยา 

เพราะฉะนั้นพี่อยากเชิญชวนทุกท่านนะคะว่า
ที่เพิ่งเรียนจบใหม่อย่าไปสมัครงานเลยค่ะ อย่าให้เขาตีค่าตีราคาของเราเลยว่า
เอ๊ะ! เราจะต้องกินเงินเดือนสองหมื่น สามหมื่น
พี่อยากบอกว่ามาอยู่ฝ่ายขายเถอะค่ะ เพราะฝ่ายขายมันอิสระทั้งด้านเวลา
อิสระทั้งด้านการเงินเ และที่สำคัญบริษัทอลิอันซ์ อยุธยา
ให้พวกเราไปท่องเที่ยวต่างประเทศฟรีค่ะ แต่ละประเทศ ที่ไม่เหมือนกับบริษัทอื่น
ทำยอดก็ไม่ต้องสูงมาก อยู่ที่เรามีความมุ่งมั้นและตั้งใจหรือเปล่าค่ะ
พี่เชื่อว่าทุกคนเนี่ย ถ้าพี่วิมลทำได้คนอื่นก็ต้องทำได้
เพราะว่างานนี้มันเป็นงานที่แบบว่าอยู่ที่เรามีความปรารถนาอย่างแรงกล้าหรือเปล่
าที่เราจะประสบความสำเร็จ ไม่มีอะไรที่เป็นไปไม่ได้
ถ้าคนอื่นทำได้พี่เชื่อว่าน้องๆ ก็ทำได้ค่ะ แล้วก็ขอให้ตัดสินใจนะคะ
มาร่วมงานกับอลิอันซ์ อยุธยาค่ะ แล้วจะประสบความสำเร็จอย่างแน่นอนค่ะ
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