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ผมเริ่มต้นธุรกิจนี้เมื่อปี 2541 ผมจบการศึกษาจากคณะศิลปศาสตร์
มหาวิทยาลัยหอการค้าไทย เกียรตินิยมอันดับ 2 เอกภาษาอังกฤษ
ก็เหมือนกับคนจบใหม่ทั่วๆ ไปครับว่า จบมาปุ๊บก็หางานที่จะสร้างอนาคต
แต่เนื่องจากว่าตัวเรามีโจทย์ชีวิตที่อาจจะไม่เหมือนคนอื่นเพราะว่าผมเองมีความฝ
ันว่าอยากจะได้รถดีๆ สักคันหนึ่ง อย่างเช่นรถเบนซ์
แต่เมื่อผมจบมาสมัครเข้าทำงานกับบริษัททัวร์แห่งหนึ่ง
แล้วก็ทำงานอย่างเต็มที่กับบริษัททัวร์แห่งนั้น 1 เดือน
ผมมีรายได้ประมาณหมื่นกว่าบาท
หมื่นกว่าบาทกับการที่เราจะไปซื้อรถคันหนึ่งราคาเป็นระดับหลักล้าน 
มันค่อนข้างจะห่างไกลกับความฝัน
ก็เลยคิดว่าตัวเราเองก็น่าจะต้องเปลี่ยนการทำงานที่มันสามารถที่จะรายได้ให้เราไ
ด้มากขึ้น ผมก็ไม่ได้คิดอะไรกับธุรกิจประกันชีวิต ก็คิดว่ามาฟังดูถ้าดีเราก็ทำ
แต่พอผมเข้ามาฟังแล้วจุดแรกที่ประทับใจก็คือสินค้า
เนื่องจากว่าสินค้าประกันชีวิต
เป็นสินค้าเงินออมที่ฝากแล้วมีการดูแลในเรื่องของความเสี่ยงให้กับลูกค้า
ผมลองทำงานอย่างจริงจัง 3 เดือน ไม่น่าเชื่อครับว่าผมมีรายได้เดือนแรก
ผมมีรายได้เหยียบๆ แสนกว่าบาท เกือบประมาณแสนสองหมื่นกว่าบาท
สิ่งที่ภูมิใจเป็นความรู้สึกแรกเลยคือว่า หลังจากที่เราทำงานเดิมเป็นไกด์
ผมไม่มีเงินเหลือที่จะแบ่งให้กับคุณพ่อคุณแม่ผมเลย
แต่วันแรกเดือนแรกที่ผมได้รายได้จากคอมมิชั่น ผมแบ่งเงินก้อนหนึ่งจำได้ประมาณ
5,000 ใสซองให้คุณแม่ผมแล้วเขียน หน้าซองว่าวันนี้ผมทำสำเร็จแล้วนะ
ผมมีเงินเหลิอที่จะแบ่งให้มาม๊าแล้วนะ
หลังจากนั้นสิ่งที่ผมภูมิใจตลอดระยะเวลาของการทำงาน 
ตั้งแต่ปีแรกจนถึงวันนี้เป็นระยะเวลา 15 ปี คือผมมีรายได้ต่อปีไม่ต่ำกว่าปีละ
หนึ่งล้านบาททุกปีนะครับ
จนปีที่แล้วปีล่าสุดผมมีรายได้ปีที่แล้วปีเดียวนะครับ 6 ล้านกว่าบาท 
อาชีพนี้มันเหมือนเป็นทางลัดให้คนรุ่นใหม่อย่างผมสามารถที่จะหาททางออกสู่ความสำ
เร็จหรือความมั่งคั่ง
ตามที่เราฝันได้ เบนซ์คันแรกของผม ผมซื้อเบนซ์ C Class ปาดหัว คันหนึ่งสองล้านสี่
แล้วหลังจากนั้นมาผมสามารถออกรถเบนซ์ได้อีก 2 คัน รถ E200 เบนซ์ E200 Compressor
ราคา 4,850,000 แล้วก็คันล่าสุดที่ผมเพิ่งออกมาเมื่อธันวาคมปีที่แล้ว รถเบนซ์
CLS350 ผมออกมาด้วยราคา 5ล้านสองแสนกว่าบาท
ตลอดสิบกว่าปีที่ผมทำงานมาผมสามารถทำรายได้จากธุรกิจประกันชีวิตได้มากกว่า
สามสิบกว่าล้านบาทจากอาชีพประกันชีวิตครับ ถ้าวันนี้ผมจบคณะมนุษย์ศาสตร์
แต่ผมไม่ได้เลือกเดินตามสายงานที่คนส่วนใหญ่ทำ
แต่ผมเลือกงานที่ผมตัดสินใจเองว่า ฟังแล้วสินค้าดี ข้อมูลดี
ระบบโครงสร้างดีและเป็นสถาบันการเงินที่รัฐบาลรองรับ ถ้ามีงานๆ
หนึ่งที่คุณทุ่มเทใช้เวลาทำแค่เพียง 3 เดือน
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แต่สามารถทำรายได้ให้กับคุณได้เท่ากับคุณทำงานที่อื่น 1 ปีเต็ม
คุณคิดว่าคุณสนใจงานนี้ไหม เปิดโอกาสให้ตัวเองครับ ขอบคุณครับ
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