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จากนักบัญชี [Accounting Analysis] ก้าวเข้าสู่อาชีพประกันชีวิตแบบ Full-time
ตั้งแต่เดือนมีนาคม พ.ศ. 2551 จากคำแนะนำจากคุณแม่ คุณสุนันทา พุฒตาล
ผู้ช่วยผูอำนวยการฝ่ายขาย ซึ่งนับว่าเป็นการตัดสินใจที่ดีที่สุดของชีวิต
เพราะอาชีพนี้สามารถสร้างรายได้หลายล้านบาทต่อปี สร้างความมั่นคงให้กับตัวเอง
มีทรัพย์สินทั้งสังหาและอสังหาริมทรัพย์ เช่น ตึกสำนักงานตัวแทน ที่ดิน
รถยนต์ราตาหลายล้านบาท มีเงินลงทุนต่อยอดธุรกิจ และ เพื่อขยาย Connection โดยที่ใช
้เวลาทำงานแต่ละเดือนไม่มาก มีเวลาให้กับตัวเองและครอบครัว
เพื่อนๆอีกด้วย

      

นอกจากนั้นยังสามารถพิชิตคุณวุฒิ MDRT , คุณวุฒิการท่องเที่ยวต่างๆ ได้แก่ Italy ,
Spain , Tunisia , Malta , Habin – China , Dubai – UAE , Japan 2 ครั้ง , Taiwan , Korea ,
Hongkong 2 ครั้ง , Sydney – Australia , Belgium , Netherland , Paris – France
ด้วยความที่เป็นคนชอบขาย ชอบบริการ จึงเน้นการขายแบบยาว และสวัสดิการเต็มรูปแบบ
เบี้ยประกัน ตั้งแต่ 50,000 – 300,000 บาท จะขายได้ง่าย เก็บได้ตั้งแต่ครั้งแรก
ดังนั้นก็เจาะลูกค้ากลุ่มนี้ แล้วก็กำหนดเป้าหมายแต่ละเดือน
ครึ่งเดือนแรกทำงานขายของตัวเอง ครึ่งเดือนหลังเก็บรายละเอียด และสนับสนุนทีมงาน
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อาชีพนี้ดูเหมือนจะทำยากในตอนแรก
แต่เมื่อได้ผ่านจุดหนึ่งมาแล้วจะพบว่าง่ายและสนุกมากๆ
สำหรับตัวแทนใหม่ในช่ววงแรกๆ สิ่งที่ต้องทำคือเรียนรู้งาน
และเรียนรู้ตัวเองว่าชอบอะไร
จับจุดที่เราชอบแล้วทำมันให้เต็มที่โดยยึดเป้าหมายเป็นหลัก
ตื่นเต้นกับเป้าหมายอยู่เสมอและอย่าลืมให้รางวัลตัวเองเมื่อพิชิตเป้าหมายนั้นได
้แล้ว
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