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อาชีพนี้เหมาะกับคนที่จิตใจดี ขยันและอดทน พร้อมจะทุ่มเทแรงใจและแรงกาย
เพื่อแลกกับผลตอบแทนที่คุ้มค่า สิ่งเหล่านี้ ไม่ได้ติดตัวมาตั้งแต่เกิด
เราต้องสร้างขึ้นด้วยการฝึกฝนและเรียนรู้

  

การตัดสินใจลาออกจาก KBANK ในปี 2553 โดยไม่ได้รับเงินชดเชยใดๆ
เพื่อก้าวเข้าสู่ธุรกิจประกันชีวิตแบบเต็มเวลา
โดยเปิดสำนักงานตัวแทนประกันชีวิตของตนเองร่วมกับภรรยาคือคุณงามตา นวลงาม
(ปัจจุบันเป็นผู้ช่วยผู้อำนวยการฝ่ายขาย)

      

ความเปลี่ยนแปลงที่เห็นได้ชัดก็คือ สามารถสร้างรายได้เพิ่มขึ้นมากกว่ารายได้ประ
จำหลายเท่าตัว
และสามารถปลดภาระหนี้สินได้ทั้งหมดในช่วงปีที่สองของการเป็นตัวแทนประกันชีวิต
หลังจากนั้นในช่วงปีที่สามถึงในปัจุบัน รวมเวลากว่าสิบปี
ก็สามารถสร้างรายได้เป็นกอบเป็นกำ จนสามารถซื้อที่ดินเนื้อที่กว่า 50 ไร่
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มูลค่าปัจจุบันกว่า 20 ล้านบาท และยังมีอสังหาริมทรัพย์อื่นๆอีกหลากหลายรายการ
และเงินสดตัวเลขแปดหลักบวกๆทุกอย่างล้วนได้มาจากธุรกิจประกันชีวิตทั้งสิน

  

คุณวุฒิที่ได้รับมากมาย เช่น ตัวแทนยอดเยี่ยม ปี 2554 และ
ผู้บริหารตัวแทนยอดเยี่ยม อันดับสองในปี 2555 และ
สำหรับคุณวุฒิที่ภาคภูมิใจมากในขณะนี้ก็คือคุณวุฒิ All Star ระดับ Platinum
ติดต่อกัน 4 เดือน

  

ครอบครัวเป็นศูนย์กลางของการทำงานและการดำเนินชีวิตครับ
เพราะถ้าเราไม่สามารถดูแลครอบครัวของเราให้มีความสุขได้อย่างที่ควรจะเป็นแล้วละ
ก็  “อย่าหวังว่าคนอื่นจะเชื่อว่าเราจะสามารถดูแลกรมธรรม์ของเขาและครอบครัวได้ “

  

อาชีพนี้เหมาะกับคนที่มีจิตใจดี ขยันอดทน พร้อมจะทุ่มเทแรงใจและแรงกาย
เพื่อแลกกับผลตอบแทนที่คุ้มค่า สิ่งเหล่านี้ ไม่ได้ติดตัวมาตั้งแต่เกิด
เราต้องสร้างขึ้นด้วยการฝึกฝนและเรียนรู้ ซ้ำแล้ว ซ้ำเล่า และนำไปปฏิบัติ ซ้ำแล้ว
ซ้ำเล่า จนเป็นมืออาชีพ เราถึงจะเรียกตัวเองได้ว่า “ตัวแทนประกันชีวิต”
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