
อาชีพประกันชีวิต หลายคนมักปฏิเสธ คือต้อง “ไม่” ก่อน
Tuesday, 07 May 2013 14:31

  

อาชีพประกันชีวิต หลายคนมักปฏิเสธ คือต้อง “ไม่” ก่อนเสมอแต่อาชีพนี้
เป็นอาชีพที่จะทำให้ฝันของคุณเป็นจริงขึ้นมาได้ ถ้าคุณตั้งใจและอดทน

  

ตัดสินใจเป็นตัวแทนเต็มตัวเมื่อปี พ.ศ. 2536 เพราะต้องการรายได้เพิ่มขึ้น
เนื่องจากคุณแม่มีลูก 5 คนต้องเลี้ยงดูลูกๆคนเดียว ก็อยากให้แม่สบายบ้าง พอเห็นโอ
กาสทางธุรกิจเพราะเห็นความเปลี่ยนแปลงของพี่ชายพี่สาวที่ดีขึ้น
เมื่อเข้ามาสู่อาชีพนี้ไม่ว่าจะเป็นบุคลิกภาพด้านการเงิน
และยังได้ไปเที่ยวต่างประเทศ

      

ธุรกิจประกันชีวิตทำให้เปลี่ยนแปลงอย่างมาก ได้มีโอกาสไปเที่ยวต่างประเทศฟรีๆ
ได้บ้าน อาคารพาณิชย์ มีโอกาสใช้รถป้ายแดง 2 คัน
และยังสอนให้เราเติบโตขึ้นไม่ว่าการพูด บุคลิก ความคิด และการรู้จักให้
ตั้งแต่เข้าสู่ธุรกิจก็ได้รับคุณวุฒิ Of the year มาทุกปี ได้ท่องเที่ยวต่างประเทศ
และคุณวุฒิบริหารต่างๆเกือบทุกคุณวุฒิ สุดท้ายก็รางวัล All Stars ที่ทางบริษัทฯ
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เพิ่งจะเริ่มในปีนี้

  

“ เชื่อมั่นในหัวหน้า และ ศรัทธาในอาชีพ ”
สิ่งที่ทำให้ประสพความสำเร็จในธุรกิจนี้คือการบริการโดยยึดหลักว่าเราต้องการอะไ
ร จะทำให้เราเข้าใจว่าลูกค้าต้องการอะไร และใส่ใจทีมงาน
โดยนึกถึงตอนที่เราเข้ามาสู่อาชีพใหม่ๆ เราต้องการอะไรจากหัวหน้า
และต้องมีการพูดกันคุยกัน ปรับให้ได้ในสิ่งที่เราต้องการ 
และเขาต้องการการทำงานก็จะราบรื่นและประสพความสำเร็จได้

  

อาชีพประกันชีวิต หลายคนมักจะปฏิเสธ คือต้อง “ ไม่ ” ก่อนเสมอ แต่อาชีพนี้
เป็นอาชีพที่จะทำให้ฝันของคุณเป็นจริงขึ้นมาได้ ถ้าคุณตั้งใจและอดทน

 2 / 2


