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เมื่อพูดถึง “ ความฝัน ” มนุษย์ทุกคนบนโลกกลมๆใบนี้ ล้วนแต่มีอยู่ด้วยกันทั้งสิ้น
หากเพียงแต่ต่างกันเรื่องขนาดของความฝัน
ทั้งนี้ขึ้นอยู่กับความเชื่อมั่นของแต่ละคน
คนที่มีความเชื่อมั่นในตัวเองสูงก็ย่อมมีขนาดฝันใหญ่กว่าคนที่มีความเชื่อมั่นต่
ำกว่า
แต่ทั้งนี้ยังมีปัจจัยที่เป็นตัวแปรสำคัญอีกอย่างหนึ่งในการกำหนดขนาดของความฝัน
ก็คือ “ โอกาสแห่งอาชีพ”

      

คนส่วนใหญ่มักถูกปลูกฝังตั้งแต่วัยเยาว์ให้ตั้งใจเรียนเก่งๆ
เพื่อจะได้มีโอกาสในการหางานทำดีๆ เงินเดือนมากๆ ซึ่งหมายถึงการปลูกฝังให้เป็นลู
กจ้างโดยไม่รู้ตัว
ธรรมชาติของการเป็นลูกจ้างก็คือ การมีรายได้ที่มีขีดจำกัด
ขึ้นอยู่กับนายจ้างเป็นผู้กำหนด เราไม่สามารถเป็นผู้กำหนดรายได้ด้วยตัวเอง
และโอกาสในการเพิ่มรายได้ในรูปแบบเงินเดือนนั้นโดยส่วนใหญ่
เพียงปีละครั้งเท่านั้น 
ซึ่งเหตุนี้ก็อาจจะเป็นอีกเหตุผลหนึ่งที่ทำให้คนส่วนใหญ่ไม่กล้าที่จะฝันใหญ่
เพราะโดยธรรมชาติมนุษย์ล้วนไม่ปรารถนาที่จะรู้จักคำว่าผิดหวัง
จึงเลือกที่จะไม่ฝัน หรือลดขนาดความฝันให้เล็กลงกว่าความต้องการจริงในใจตน
เพราะทุกความฝันล้วนแล้วแต่ต้องการเงินเป็นปัจจัยสำคัญทั้งสิ้น

  

ธุรกิจ “ประกันชีวิต”
เป็นอีกหนึ่งธุรกิจที่ได้พาผู้คนจำนวนมากมายไปบรรลุสู่ความฝันของตนเอง
แต่ก็ยังคงเป็นธุรกิจที่ถูกมองข้ามสำหรับคนที่ยังไม่รู้จักดีพอ
ว่าไปแล้วความฝันของคนส่วนใหญ่อาจมีหลายแง่มุมขึ้นอยู่กับปัจเจก
แต่ที่ไม่ต่างกันคงหนีไม่พ้น การมีชีวิตความเป็นอยู่ที่ดี ความมั่นคงทางการเงิน
อยากมีบ้านหลังสวยๆ รถดีๆ เงินสดมากๆ 
แต่เมื่อหันกลับมาดูรายได้ที่ได้รับจากงานประจำที่ทำอยู่
หลายคนถึงกลับลดขนาดความฝัน
หรือแม้แต่ล้มเลิกความฝันเสียเลยก็มีให้เห็นอยู่ไม่น้อย
แต่อยากจะบอกว่าธุรกิจประกันชีวิตเป็นถนนสายสู่ความฝัน
ที่ได้พาผู้คนจำนวนมากมายไปพบกับสิ่งที่ตนเองต้องการได้อย่างแท้จริง
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จะมีธุรกิจใดในโลกที่มีกลุ่มเป้าหมายมากมายเท่ากับธุรกิจประกันชีวิต เพราะสินค้
าประกันชีวิตเกี่ยวข้องกับวัฎฎะของชีวิต การเกิด แก่ เจ็บ ตาย ในชีวิตมนุษย์
 ทำให้ทุกชีวิตตราบที่มีลมหายใจมีคุณสมบัติเป็นลูกค้าทั้งสิ้น
การเข้าสู่ธุรกิจประกันชีวิตเปรียบเสมือนการทำธุรกิจส่วนตัว 
เพียงแต่ไม่ต้องใช้เงินลงทุนเฉกเช่นธุรกิจอื่นๆ
แต่สามารถสร้างรายได้ชนิดไม่มีขีดจำกัด
ซึ่งมีตัวอย่างให้เห็นและพิสูจน์กันเป็นจำนวนมาก บางคนมีรายได้หลักแสนต่อเดือน
หรือบางคนมีรายได้หลักล้านต่อเดือน ก็มีให้เห็นอยู่ไม่น้อย
ถึงตรงนี้หลายคนอาจเริ่มแย้งหรือต่อต้านในใจ ว่าคนที่มีรายได้มากขนาดนั้น
คงต้องมีความสามารถผิดผู้ผิดคน หรือต้องมีคุณสมบัติอื่นๆที่เราไม่มีอย่างแน่นอน
ต้องขอให้ทำความเข้าใจให้ถูกต้องตรงกันว่า
ธุรกิจประกันไม่ต้องการคนที่เก่งกาจอะไรมากมาย ขอเพียงแต่มีความฝัน มีความตั้งใจ
มุ่งมั่น ทุ่มเท อดทน และพร้อมที่จะเรียนรู้พัฒนาอย่างต่อเนื่อง
เพียงเท่านี้ก็เพียงพอสำหรับธุรกิจนี้
ซึ่งก็เป็นคุณสมบัติพื้นฐานทั่วๆไปของทุกอาชีพ
หากเราแสวงหาความสำเร็จให้กับตัวเรา
เพียงแต่อาชีพนี้ให้โอกาสด้านรายได้ที่ใครก็ไม่สามารถมาจำกัดเราได้

  

ถ้าท่านเป็นผู้หนึ่งที่มีความฝัน แต่ไม่สามารถพบหนทางสู่ฝัน หรือ ต้องการย่นระยะ
เวลาเดินทางสู่ความฝัน
 วันนี้เพียงท่านกล้าที่จะสลัดความคิด ความเชื่อ และ ทัศนคติเดิมๆ
และเริ่มต้นศึกษาหาข้อมูลทำความรู้จักกับธุรกิจประกันชีวิตอย่างจริงจัง
ท่านจะพบโอกาสที่ยิ่งใหญ่ของชีวิต “ 
ทันทีที่เปลี่ยนความคิด ชีวิตจะเปลี่ยนไป
” จะมีอะไรที่สนุกไปกว่า การวิ่งไล่ล่าความฝันของตนเอง  ขอต้อนรับ “
นักล่าฝัน
” ทุกๆคน
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